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http://www.rdclinigue.com/

Aprés avoir personnalisé leur ERP SIMAX,

ils le commercialisent en tant que SIMAX Clin’Force

Nous visions la compression du

temps et du budget de développement

d’un médicament.

RD Clinique SAS, société spé-
cialisée dans le monitoring des
études cliniques, met en place
et suit les essais thérapeutiques
pour le compte de grands labo-
ratoires comme Sanofi-Aventis
ou Bayer Santé ou de CHU. C'est
un métier de rigueur qui consis-
te a sélectionner les centres de
recherche, a garantir le respect
de I'éthique et des droits des
patients, a s’assurer de la véra-
cité des données médicales qui
servent a évaluer le médicament
ou le dispositif médical, a
conseiller le médecin investiga-
teur dans la conduite de I'essai
et a surveiller le respect du pro-
tocole de I'étude.

Yannick BARDIE, président :
“En nous langant dans notre pro-

Jet ERR, nous visions la compres-

sion du temps et du budget de
800 MEUR de développement
d’'un médicament «time to
market». En un mot, une va-
leur ajoutée énorme pour nos
clients. Par ailleurs la mondia-
lisation des essais cliniques ren-
dait la dématérialisation des flux

d’information chaque jour plus
cruciale.

Nous avons fait un travail pre-
paratoire de plus de 2 ans pour
schématiser notre métier et ses
contraintes puis nous avons eva-
lué plusieurs ERP du marcheé.
Aucun ne semblait adapté. Et
puis la société Datalink, qui est
ensuite devenue notre intégra-
teur, nous a présenté SIMAX, le
logiciel entierement parameétrable
de NOUT. En 4 mois, nous
avons modifié les fonctionna-
lités existantes (CRM, gestion
commerciale, gestion des
achats, Comptabilité ) et créé
toutes les fonctionnalités liées
a lactivité spécifique du mo-
nitoring sans jamais program-
mer. ['ERP permet a présent de
modeéliser et de gérer les flux de
données collectées au cours du
monitoring des essais cliniques,
il assure le workflow et la contre-
vérification informatique des pro-
tocoles cliniques. Cette double
vérification informatique et
humaine nous donne un
avantage considérable face a
nos concurrents.

tions cliniques (person-
nel hautement qualifié)
d’un facteur 3. La solution
a tant plu a nos clients qu'ils
Ssouhaitent aujourd’hui s équi-
per du méme systéeme. Avec
I'accord de NOUT, nous
avons donc décidé de com-
mercialiser la solution per-
sonnalisée par nos soins
sous le nom de SIMAX
Clin’force.”

Note : SIMAX est le pre-
mier ERP paramétrable par
les utilisateurs. Il est com-

“Nous avons
augmenté la
productivité
d’un facteur 3”

Notre ERP nous a aidés a faire
croitre notre chiffre d'affaires car
il démontre notre professionna-
lisme a nos clients et leur per-
met de réduire de 2 ans le temps
de developpement d’un médica-
ment. Il permet également
d’augmenter la productivité
des collaborateurs en opéra-

l’éditeur NOUT

mercialisé dans sa troisie-
me version et est utilisé par une
cinquantaine de sociétés de tout
type de secteur (particulierement
ceux ou les spécificités sont
fortes) et de toute taille.
Plus qu’un ERP, SIMAX c’est une
une nouvelle fagon de concevoir
des logiciels de gestion. Dans
les logiciels de la gamme SI-
MAX, les fonctionnalités stan-
dard de gestion sont parameé-
trées et non programmeées. Elles
sont donc toutes facilement
adaptables aux spécificités de
I'entreprise. m

NOUT a été primée pour SIMAX par le Ministére de la recherche pour
Pinventivité dans la conception de I’architecture de SIMAX.

LA GAMME SIMAX COMPREND
UNE SERIE D’ERP METIER
SIMAX Industrie, SIMAX Négoce,
SIMAX Hospitalier, SIMAX Assurance,
SIMAX Immobilier, SIMAX Formation,
SIMAX  Point de Vente, SIMAX
Association. . .
Ces versions métier présentent en
standard les mémes fonctionnalités
que la plupart des ERP concurrents
(ex : pour SIMAX industrie : CRM,
gestion commerciale, gestion de
production, gestion du planning,
gestion comptable, GRH, gestion

des stocks et au SAV...) mais
avec, en plus, une souplesse unique
et une forte capacité a communiquer.
C’est pourquoi SIMAX a été choisi par
des sociétés de tout type de secteur,
particulierement ceux ou les spécifici-
tés sont fortes, et de toute taille (de 1
a 1500 personnes). M

QUELQUES REFERENCES :
Groupe Bakkavor, Région Lan-
guedoc Roussillon, Thales, Net-
makers, Logitrade, Matériel Pera,
Omnya, Libenti, RWS...
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